DEEVELOPPEMENT DES TPE

Qualiopi »

processus certifié

= 3 REPUBLIQUE FRANGAISE
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catégoriesd ti

OBJECTIFS DE LA FORMATION

délivrée au titre de’la
ACTIONS DE FORMATION

(o

REPONDRE AUX APPELS D’OFFRES PUBLICS

\

DUREE : 3 jours en présentiel (21h) et 3 modules digitaux
TARIF : 1 800 € HT (inter-entreprises)
LiEux : Tours - Orléans - Paris

Expliquer les modalités liées a la commande publique

Décrire les étapes et la méthode de réponse aux appels d'offres
Elaborer sa réponse : organiser, planifier et structurer

Juger de la réponse de I'acheteur et identifier ses axes d’amélioration
Construire son plan d’actions pour répondre aux marchés publics

PRINCIPALES METHODES PEDAGOGIQUES

&b

Exposés théoriques

& Cas pratiques

Ateliers collectifs et co-développement

@@ Prise en main d’outils

LE PARCOURS AVEC NOUS

aprwbhE

MODALITES D’EVALUATION

Vous prenez contact avec nous,

Nous recueillons et analysons ensemble votre besoin,
Nous construisons une proposition pédagogique,
Nous rédigeons une convention de formation,

Vous étes inscrit(e) : bienvenue en formation !

Recueil et évaluation des besoins (demandeur et apprenant)

Evaluation des compétences :

initiale, a chaud et a froid selon

plusieurs modalités (QCM, mises en situation, exercices, etc.)

Enquéte de satisfaction globale (demandeur, apprenant et formateur)

i
n

La progression de I'apprenant est modélisée et présentée

dans le bilan de la formation.

PuBLIC

Manager, responsable projet, dirigeant
d’entreprise et toute personne chargée
de répondre a des appels d’offres

PREREQUIS

Etre en posture de répondre a des
appels d’offres

NOMBRE DE STAGIAIRES
6 a 9 participant(e)s

FORMAT

Présentiel avec des compléments
digitaux

ORGANISATION

Inscription jusqu’a 15 jours
Inscriptions tardives : Nous contacter
Intra et sur-mesure : Nous contacter
Formation & distance : Nous contacter

FINANCEMENTS POSSIBLES

OPCO, entreprise, financement
personnel, péle emploi, région et autres

PROFIL INTERVENANT

Formation assurée par un chef
d’entreprise, ou par un consultant
expert dans la réponse a la commande
publique

REFERENT PEDAGOGIQUE
Aymon Westphal

ACCESSIBILITE

Selon certaines modalités, nos sites et
formations sont accessibles aux
personnes en situation de handicap.

Nous contacter Avril 2021

Un projet ? Vous souhaitez vous inscrire ? Vous avez besoin d’informations ? Contactez nous

contact

kanyon-consulting.fr ¢ 02 47 0506 71 e www.kanyon-consulting.fr
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Programme REPONDRE AUX APPELS D’OFFRES PUBLICS
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Jour 1 Jour 2 Jour 3
2 mois plus tard
Comprendre le droit et les Planifier et organiser une Co-développement
modalités de la commande réponse Retour d’expérience suite aux
publique « Identifier les étapes de réponse premiers jours de formation et de
+ Définition, historique et notions » Cadrer sa réponse la mise en application des
juridiques  Estimer le temps de réponse, les méthodes et outils proposés.
» Typologie des marchés publics délais et les ressources a » Retour sur le plan d’action
» Procédures d’achat et obligations mobilier » Proposition de solutions et
de publicité d’outils
Réaliser le dossier de - Approfondissements
Immersion candidature méthodologiques
Partage de pratique, immersion + Comprendre les différentes
dans des cas réels proposées et modalités de réponse : DC1/DC2, La réponse de I’acheteur
déchiffrage in situ des dossiers de DUME;-' N L » Comprendre et analyser
consultation (cas d’études et cas + Compléter les pieces et satisfaire « Identifier les axes de progres
proposés par les apprenants) aux demandes et obligations
- —— Cas pratique « optimiser sa
Lire et analyser un dossier de Réaliser la réponse technique réponse »
consultation (DCE) + Comprendre les demandes de « Inversion des roles » :
« Identifier les piéces constitutives : I'acheteur i I'apprenant est mis dans la
RC, CCTP, CCAP... + Organiser sa réponse : contenu position de I'acheteur et doit
- Développer une lecture et formalisation sélectionner une offre parmi
« efficace » des DCE + Rédiger le mémoire technique celles proposées
- Repérer les informations + Construire sa proposition tarifaire analyse et débrief collectif
déterminantes (BPL_J, DQE) .
. Réall§gr sa répo’nse.en fonction Répondre pour gagner
Organiser et structurer la de critéres de sélection « Pratiques rédactionnelles
réponse aux AO publics grace a » Mettre en valeur les points
une logique PDCA L\jﬂ:trtégoe:sglace un processus saillants de I'offre
. . « Faciliter la lecture de I'acheteur
© O.rganlserlla veille / les alertes pour le mettre dans de bonnes
O P’lloter et évaluer le processus de dispositions
réponse
Debrief de fin de formation et Avril 2021

Kanyon

sulting

Formaliser son plan d’action

projection dans sa pratique

Un projet ? Vous souhaitez vous inscrire ? Vous avez besoin d’'informations ? Contactez nous
contact@kanyon-consulting.fr ¢ 02 47 0506 71 e www.kanyon-consulting.fr
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